
HEURE DÉROULEMENT

8 : 3 0 ACCUEIL  DES  PARTICIPANTS LANCEMENT  DE  LA  JOURNÉE  À  PARTIR  DE  9H

9 : 1 5 CONFÉRENCE  D’OUVERTURE  :  STRATÉGIES
ACHATS  ET  CRÉATION  DE  VALEUR Intervention  de  Clément  MOREL ,  Category  Manager  Achats  chez  MICHELIN

9 : 4 0 OUVERTURE  DE  LA  CONVENTION  D’AFFAIRES

Espace  convention  d’affaires  :   Rendez-vous  préqualif iés .

Espace  networking  :  Mise  en  relation  entre  les  participants ,  animée  par

les  organisateurs  (sur  créneaux  disponibles) .  
Ateliers  thématiques  ( 4 0  minutes  )  :  

1 0 : 0 0  :  Disposit ifs  médicaux  -  NOVEVA   
1 1 : 2 0  :  Supply  chain  et  achats  responsables  -  CIMES

1 2 : 4 0 PAUSE  DÉJEUNER  Moment  musical  dans  le  cadre  du  festival  “Les  oreilles  en  Pointe”

1 3 : 4 0 CONFÉRENCE  :  MÉTHODES  DE  NÉGOCIATION
PAR  LES  INTÉRÊTS

Intervention  de  Philippe  Petit ,  Manager  des  formations  aux  achats  chez
CEGOS

1 4 : 0 0 REPRISE  DE  LA  CONVENTION  D’AFFAIRE

Espace  convention  d’affaires  :  Rendez-vous  préqualif iés .
Ateliers  thématiques  ( 4 0  minutes  )  :  

1 4 : 0 0  :  Énergie  -  Projet  ITER
1 5 : 0 0  :  Construction  hors-site  -  Cluster  Eco-Bâtiment

1 7 : 3 0 CLÔTURE  DE  LA  JOURNÉE  ET  VISITE  DU  STADE Réservée  aux  donneurs  d ’ordres ,  sur  réservation
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